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VERTRIEBSLEITUNG PC-WEST (M/W/D) MOBILE
RAUMSYSTEME

IHR AUFGABENBEREICH

In der Rolle als Vertriebsleitung(m/w/d) verantworten Sie die Aktivitdten und das Ergebnis des
Vertriebsgebietes Westdes Geschdftsbereiches Mobilen Raumsysteme. Dabei sind Sie fur die
fachliche und disziplinarische Fihrung und Steuerung von lhren Mitarbeitern verantwortlich und leisten
mit diesen gemeinsam einen wertvollen Beitrag zum weiteren Wachstum des
Unternehmens.Entsprechend sind Sie verantwortlich fUr die Steuerung der Vertriebsaktivitaten sowie
die komplette Abwicklung der regionalen Auftrdge und Projekte.Zu lhren Fihrungsaufgaben zahlt unter
anderemGrundsdtzlich obliegen der Vertriebsleitung folgende Aufgaben:

— Die Steuerung, Koordinierung und Uberwachung der Niederlassungsmitarbeiter,

— Die FUhrung und Motivation des Teams in Hinblick auf ein effizientes Projekt- und
Personalmanagement,

— Die Sicherstellung, Uberpriifung und Optimierung der Arbeitsabldufe in Abstimmung
mit den weiteren Vertriebsleitern,

— Die Personaleinsatzplanung und Aufgabenverteilung,

— Das laufende Controlling und die betriebswirtschaftliche Betrachtung der
Niederlassungsaktivitdten,

— Selbststandige Akquise regionaler Kunden und 6ffentlicher Auftraggeber sowie
Betreuung und Pflege bestehender Kundenkontakte

— Ausarbeitung von bedarfsgerechten Angeboten inklusive Kalkulation und Erstellung
entsprechender Grundrisszeichnungen

— Auftragsverfolgung und -verhandlung

— Steuerung der Auftragsabwicklung inklusive Koordination/Information der
Fachabteilungen und externen Projektbeteiligten
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— Betreuung der Projekte wdhrend den Mietverhdltnissen sowie Reklamations- und
After-Sales-Betreuung

— Erstellung und Umsetzung von Marketing- und Vertriebskonzepten

— Markt- und Wettbewerbsbeobachtung

IHR PROFIL

— Erfolgreich abgeschlossenes Studium des Bauingenieurwesens oder
Wirtschaftsingenieurwesens, einer vergleichbaren Fachrichtung oder eine
vergleichbare Berufserfahrung

— Sie verflgen Uber eine mehrjdhrige Berufserfahrung im Vertrieb oder im Bereich der
mobilen Mietgebduden, Container- oder Modulbauten

— Solide Grundkenntnisse in der Kalkulation und im Vertragsrecht runden Ihr Profil ab
— Sie sind akquisestark, hoch motiviert und besitzen Unternehmergeist

— Sie verflgen Uber ein hohes Mafl3 an Einsatzbereitschaft, Belastbarkeit und Flexibilitat
sowie eine ausgeprdgten Teamfdhigkeit

— Sie verflgen Uber eine ausgepragte Kommunikationsfdhigkeit und zeigen dabei ein
souverdnes und verbindliches Auftreten

DAS BIETEN WIR IHNEN

— Top Rahmenbedingungen: Es erwartet Sie ein unbefristeter Vertrag, flexible
Arbeitszeiten, mobiles Arbeiten/Home-Office moglich, Urlaubs- und Weihnachtsgeld
sowie 30+ Tage Urlaub.

— Positives Arbeitsumfeld: Bei uns arbeiten Sie an hellen, ergonomischen Arbeitspldtzen
und profitieren von kostenlosen Mitarbeiterparkplatzen, einem modernen
Betriebsrestaurant und einem Firmenwagen zur privaten Nutzung.

— Vorzlige eines Familienunternehmens: Flache Hierarchien und ein partnerschaftliches
Arbeitsklima zeichnen unser Miteinander aus.

— Eine fundierte, strukturierte Einarbeitung, Fort- und Weiterbildungsmaoglichkeiten
sowie regelmdBige Mitarbeitergesprdche.

— Doas kleine Extra: Neben einer betrieblich subventionierten Altersvorsorge,
Vermdgenswirksamen Leistungen und einer E-Bike-Leasingoption, erhalten Sie eine
InFG SRS ik arte (50 Euro pro Monat) und Corporate Benefits.
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